DAGENS INDUSTRI - ONSDAG 16 MARS 2011

26

Redaktorer: Mats Brohagen, mats.brohagen@di.se - Anna Svedbom, anna.svedbom@di.se

AFFARER OCH NARINGSLIV

FLER NYHETER PA: WWW.DI.SE - DITV

M Vad vill du ldsa om pa

DI Entreprenér? Tipsa oss,
entreprenor@di.se
08-573650 00

Fasta tag for friheten

Di FAKTA
Oilquick

B Omsittning
2009/10: 82 Mkr.
M Resultat:

5,3 Mkr.

M Antal
anstallda: 25.

M Agare: Familjen
Sonerud.

o Ovrigt: Oil-
quick utvecklar
och slutmonterar
helautomatiska
snabbfasten. Till-
verkning sker hos
svenska under-
leverantorer. Ett
av Oilquicks mest
spannande sam-
arbeten ar med
verkstadsfore-
taget Indexator

i Vasterbotten,
vilket resulterat

i nya produkter.

RATT GREPP.
Henrik och Ake
Sonerud klarar sig
bra utan externa
agare i bolaget
Oilquick, som gér
helautomatiska
snabbfasten for
entreprenad-
maskiner.
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Fistestillverkaren kopte ut riskkapitalet ur familjebolaget

HUDIKSVALL

Nar familjen Sonerud koépte ut riskkapital-
bolaget ur sitt foretag var det bérjan pa en
stark expansion. | dag ar Oilquick mark-
nadsledande i sin bransch och mer Il6nsamt

an tidigare.

Vi kommer aldrig mer att ta in riskkapi-
tal, det &r viktigt att kunna styra sjélv 6ver
sitt bolag”, séger vd:n Ake Sonerud.

Oilquick tillverkar helauto-
matiska snabbfisten for
gravmaskiner, hjullastare,
truckar och liknande fordon.
Finessen med snabbfiisten ar
att foraren slipper hoppa ur
sin hytt och krangla med att
koppla hydraulslangar frin
och till skopor och redskap
som byts ut under ett arbets-
pass.

1993 tillverkade foretaget
sitt forsta snabbfaste. 1997
stod familjeforetaget vid ett
vagskal och behovde riskkapi-
tal for att kunna utveckla pro-
duktprogrammet och for att
hinga med i konkurrensen.

”Vi sokte 12 miljoner kro-
nor i riskkapital och fick det
nir riskkapitalbolaget Trac-
tion gick in som deldgare till-
sammans med ett antal exter-
na investerare. Vi var valdigt
glada da for att det skedde,
det hade annars inte varit
mojligt att dra iglng det
stora  utvecklingsarbetet”,
sager Ake Sonerud.

"Hade inte samma syn”
Det var nfgra r senare som
nackdelen med att ha ett risk-
kapitalbolag med i styrelse-
rummet blev uppenbar.
It-krasch och ldgkonjunk-

tur i slutet av 1990-talet slog
hart mot foretaget fran
Hudiksvall.

”Dé stod detklart att vioch
den externa dgaren inte hade
samma syn pa verksamheten.
Vi trodde pé langsiktighet
och foresprékade talamod,
medan de blev stressade av
att forsiljningsutvecklingen
inte holl tillrickligt hog takt”,
sager Ake Sonerud.

Kom Gverens

Oilquick lyckades da gora en
overenskommelse om att
kopa ut riskkapitalbolaget
under borjan av ar 2000. Var-
det pa det egna bolaget hade
inte Okat under den har
perioden och affiren blev
mojlig att genomfora for
familjen Sonerud.

”Vivisste att vi hade ett bra
produktprogram och att
marknaden forr eller senare
skulle ta fart igen”, sdger
Henrik Sonerud som &r son
till Ake Sonerud och bolagets
forsiljningschef.

Att det fanns arvtagare till

vands till bland annat gréav-
maskiner och 80 procent
gar pa export.

i T
SNABBT. Finessen med fas-
tena ar att de ar helautoma-
tiska och underlattar fér
maskinforaren.

bolaget var ocksd en viktig
anledning till att Ake Sone-
rud ville dterta kontrollen.

”Barnen i foretaget”

”Jag har mina bida barn
Henrik och Linnea som arbe-
tar i foretaget. Om det inte
hade varit sd, hade bolagets
framtid inte spelat lika stor
roll for mig”, siger Ake Sone-
rud.

Sedan affdren gjordes har
forsdljningen stadigt gétt
bittre. Fore en svacka 2009
var Oilquick Gasellforetag
fyra ar i rad. Just nu ar det
riktigt hogtryck igen. Order-
volymen okade med 60 pro-
cent fran september till
februari, jamfort med samma
period éret fore.

Tyska marknaden vixer
Export star for 80 procent av
forséljningen, och allra bast
gar det i Tyskland. Men den
storsta enskilda ordernifore-
tagets historia var svensk och
kom for bara nigra manader
sedan.

Forsvarets Materielverk
har lagt en stororder pa
entreprenadmaskiner  till
Swecon, som i sin tur har en
rad underleverantorer. Dar-
ibland Oilquick, som ska
leverera 35 snabbfastessys-
tem till ett varde av 11 Mkr.

Siktar pa 250 Mkr

Di gissar att Oilquick med
nuvarande takt har 6gonen
pa sig frin képare och inve-
sterare.

”Visst finns det intressen-
ter, vi kontaktas da och di av
maéklare och har i ndgra fall
haft forfragningar frén tyska
bolag. Men vi ar inte intres-
serade”, slar Ake Sonerud
fast.

”Vi dr n6jda med vér situa-
tionidag och arbetar efter en
plan som sdger att vi 2015 ska
finnas pa 15 marknader och
omsdtta 250 Mkr”, sager
Henrik Sonerud.
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