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“SOM JAG SER DET HAR ALLA RIVNINGSENTREPRENORER behov av
snabba byten mellan olika hydrauliska verktyg for att
oka effektiviteten och kort sagt tjdna mer pengar. Ménga
rivningsentreprendrer vet fortfarande inte vilka fordelar
QilQuick kan erbjuda dem men det ska vi andra pa”,
sager OilQuicks VD Ake Sonerud.

“Vi sdlier egentligen ett rationaliseringsverktyg mer
an ett snabbféste”, tilligger han.

Alla behdver ett snabbfiste

Vardagen for en rivningsentreprendr som
arbetar med flera olika hydrauliska
verktyg bor bestd i ett antal
byten mellan olika verk-
tygstyper. Men alltfor
manga orkar helt enkelt
inte byta fran exempelvis
en betongsax nar de
egentligen behover en
hydraulhammare istallet.
Resultatet blir att man sliter
ner ett verktyg som inte ar
avsett for uppgiften och jobbet
garlangsammare. Det &r helt enkelt
omstandigt och tar for lang tid att byta
verktyg med konventionella metoder. Men
det enda ratta ar trots allt att anvanda ratt verktyg
for uppgiften.

kommer att ta hem jobben och skillnaden sitter i flera
olika och sma detaljer sdsom vilken typ av snabbfaste
man anvander. Om verktygsbytet gar pa minuten istallet
for mellan 20 till 30 min per byte innebar det en massa
sparad tid pa ett &r och investeringen betalar sig dérmed
pa nolltid”, sager Ake.

Ett behov sedan slutet av 1980-talet
QilQuick lanserade sitt forsta snabbféste redan 1993.
(Vagen dit kan du lasa om i en separat artikel pa nasta

sida). Men allt hanger ihop med en annan produkt kal-
lad Grab John. Behovet av ett snabbfaste kopplat
till Grab John-programmet dok upp redan i
slutet av 1980-talet och den fosta prototypen
byggdes vid den hér tiden. Sedan lanseringen
1993 har OilQuick-programmet vidareutveck-
f  lats och byggts ut successivt for att passa allt
fler bérare.
Idag finns snabbféstet OilQuick for
bérare fran 2 till 120 ton fordelat pa
nio standardfasten foér gravare
och ett antal fasten for hjul-
lastare, kranar, gaffeltruckar
och materialhanterare. Det
finns ocksa ett brett program
av s k OEM-modeller sarskilt
framtagna for exempelvis
Genesis Europes rivnings- och dter-

Det visste dven Hudiksvallsfs- OilQuick-system finns idag for manga vinningsverktyg, Hitachis gravare via

retaget OilQuick. Man visste ocksé olika typer av bérare.

hur man skulle kunna konstruera

en snabbkoppling dér operatdren slapp att hoppa ur
och in i hytten hela tiden, banka pa bultar och cylindrar
och svéra sig svettig. Istllet kan han i lugn och ro, sitta
kvar i hytten, luta sig tillbaka och byta verktyg pa bara
nagon sekund.

I storre utstrackning an ndgonsin tvingas entreprend-
rer p g a patryckningar fran slutkunden, olika lagar och
forordningar, kortare tidsplaner, storre krav pa lonsamhet
och &aven ett stort knippe sunt fornuft att byta verktyg
oftare. Detta for att jobba snabbare, mera effektivt, ta
hansyn till miljon och vara sékrare. Men flaskhalsen har
som sagt varit sjlva bytet av verktyget.

“Det ar pa den har punkten som vi med QilQuick
kan revolutionera hanteringen. Som entreprencr ar det
ingen idé att streta emot langre. Det ar de som kan
erbjuda den mest effektiva och optimala I&sningen som

tyska Kiesel Group och Fuchs for att
namna nagra. Tyska Liebherr tillverkar
ett OilQuick-faste pa licens for sina rivningsutrustade
gravmaskiner.

Idag séljs OilQuick-sortimentet av maskin- och verk-
tygsleverantdrer runt om i varlden men tyngdpunkten
ligger pa Europa, an sa lange. | Sverige behdver man inte
ga langt for att hitta en aterforsaljare. OilQuick sjélva och
tillsammans med sina aterforsaljare ser till att stétta, utbilda
och serva sina anvandare och anordnar aven sarskilda
utbildningar bade for aterforsaljare och slutkunder.

Nastan direkt fran start borjade man profilera
QilQuick-systemet gentemot rivningsbranschen. | borjan
av 1990-talet blev det allt vanligare med betongsaxar
och pulveriserare och mot slutet av decenniet kom aven
rivningsgriparna. Hydraulhammarna hade déremot fun-
nits sedan lange.

“Men det var forst mot slutet av 1990-talet som

0ilQuick nya huvudkontor och monteringshall byggdes 2008.
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1 Hudiksvall sker all utveckling, montering, administra-
tion och marknadsfdring. Komponentemna tillverkas av
underleverantirer som till 95 procent finns i Sverige.

forsaliningen till rivningsbranschen riktigt satte fart”, sager
Henrik Sonerud, marknadschef pa OilQuick.

“Betalar sig pa 2 till 3 manader ”

En sak som fortfarande dock férvanar bade Ake och
Henrik &r att det kravs s& manga argument for att Gver-
tyga en rivningsentreprendér om det sjalvklara vardet med
att anvanda OilQuick. “Alla i den héar branschen vet att
manuellt byte av verktyg &r en pldga och att uppgiften tar
mycket tid i ansprak. Aven om ett QilQuick-system kostar
en aning att kopa in per maskin sa behévs ingen avan-
cerad ekvation for att upptacka att det I6nar sig”, sager
Ake. "Samtidigt blundar inte en rivningsentreprendr for
att kopa en rivningsutrustad gravare som kostar avsevart
mycket mer eller ett dyrt verktyg. Att tanka lite langre
och aven satsa pa ett OilQuick-faste skulle innebéra att
maskinen och verktygen skulle kunna utnyttjas upp till
50 procent mer. Det blir en hel del pengar pa ett &r. Med
ett snabbt verslag har ett OilQuick-system betalt sig pa
mellan 2 till 3 manader”, sager Henrik.

“FOr mig borde det sitta ett QilQuick-faste pa varje
maskin som sdljs, i synnerhet pa nya maskiner. Det skulle
ge en bra avkastning redan fran forsta dagen maskinen
anvands”, tillagger Ake.

“Det pratas s& mycket om automatisering och att
minimera etableringstider men ibland kénns det som om
detta tdnkande inte fatt faste i rivningsbranschen dar det
framforallt behtvs”, séger Henrik.

“Ungefér 5 till 7 procent av kostnaden for en riv-
ningsutrustad grévare representerar kostnaden for ett
QOilQuick-system vilket faktiskt okar effektiviteten med
upp till 50 procent”, tilldgger han.

Denna, upp till, 50 procentiga okning i effektivitet
representerar forbattrad effektivitet, battre kontroll, mera
exakt och smidigare arbete for operatéren, mera ndjda
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0ilQuick égs till fullo av familjen Soner-
ud. Fran hogerAkeSonemd,somarvd
i foretaget, och sonen Henrik Sonerud
som ér ansvarig for marknadsforingen.
0ilQuick AB har sitt ursprung i Sonerud
Maskin AB som en gang grundades av
John Sonerud, far till Ake och Henriks
farfar.
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kunder, ©kad konkurrenskraft i synnerhet idag nar inte
alla rivningsentreprendrer skaffat QilQuick och sist men
inte minst betydligt battre lonsamhet.

Andra fordelar som Ake och Henrik berattar om &r
okad miljovanlighet eftersom QilQuicks fasten inte lacker
olja, sakerheten ar betydligt hogre eftersom operatéren
sitter pa betryggande avstand i hytten, avsevart lagre
slangforbrukning, farre stopp beroende pa farre maskin-
haverier, 0kad effektivitet trots att farre maskiner behtvs
pa arbetsplatsen och farre transportkostnader. De bada
sista argumenten hanger ihop med att med OilQuick kan
en maskin utfra mycket mera pa arbetsplatsen. Utan
OilQuick kanske man staller dit tva maskiner pa ett jobb
for att slipp byta verktyg. Resultatet blir 6kade kostnader
i drivmedel, personal, slitage samt transporter.

En annan fordel som vivar inne pa tidigare ar att man
aven sparar verktygen. Med enkla byten anvander man
ratt verktyg. Manga ar dom som nétt ner en rivningsgrip
bara for att den anvants till en massa arbetsuppgifter
som den inte &r avsedd for och det kostar pengar helt
i onddan.

“Det finns s& manga fordelar med QilQuick sa jag
skulle kunna prata hela dagen. Ett bra exempel pa att
QilQuick I6nar sig for alla &r att om Du exempelvis har
en maskin pa 35 ton och byter verktyg i genomsnitt
tva ganger per dag sa har systemet redan betalat sig”,
sager Ake.

Stor efterfragan i Centraleuropa

Under de senaste aren har demoleringsbranschen runt om
i Europa borjat inse fordelarna med OilQuick. Centraleu-
ropa med Tyskland och alplénderna ar kanske de lander
som anammat OilQuick mest av alla och &r valdigt 6ppna
for konceptet. Flera storre entreprendrer har investerat i
QilQuick-system till alla sina maskiner. Men &ven i Norden
borjar OilQuicks system bli allt vanligare. Forsaljiningen av
systemet ar helt klart fokuserat pa Europa i detta lage men
sakta borjar man aven etablera sig pa andra marknader
som Kanada och USA.

“| USA &r det fortfarande valdigt vanligt att anvanda
en maskin per verktyg. Man ser ofta en massa maskiner
pa arbetsplatserna. Dessutom anvander man fortfarande
en hel del mekaniska verktyg. Men sakta men sakert ska vi
nog Gvertyga amerikanarna ocksa”, sager Henrik.

“Nyligen 6ppnade vi en ny aterforsdljare i Kanada
med egen personal. Den amerikanska forséljningen kom-
mer att skotas darifrdn s vi har goda férhoppningar om
den nordamerikanska marknaden”, tillagger Ake.

Idag har OilQuick AB en arlig omséttning pa ca 74
Mkr och man sysselsatter 21 personer. Exportandelen
ligger pa ca 80 procent. Man har 15 aterforsdljare och
servicecenter runt om i varlden. Man haller regelbundna
utbildningar bade hos &terforséljarna och pa huvudkon-
toret i Hudiksvall i handhavande av systemet.

“Vihar en bra utvecklingstakt dven om lagkonjunk-
turen dragit ner pa tempot en aning just nu. Utsikterna ar
ljusa och vart mdl &r att férdubbla omsattningen under
den kommande tredrsperioden och tredubbla inom fem
ar", sager Henrik.

“Men att bade férdubbla och tredubbla sin omsétt-
ning galler lika mycket for vara anvandare och det budska-
pet ar vi noga med att fa ut. Att anvanda konventionella
system innebar faktiskt att entreprendren férlorar pengar
varje dag han kor vidare med det upplagget. Med OilQuick
géller raka motsatsen, det kan vi bevisa”, sager Ake.

Manga stora och valkanda rivningsentreprendrer
runt om i Europa anvéander idag OilQuick. | flera fall har
man valt systemet pa alla sina maskiner. Nagra exempel
ar det nya svenska bolaget Demcom som bildades genom
sammanslagningen av LODAB och Segerstrom. Andra
namn ar Rivtjanst i Norr och AF Decom, PeWe samt Dok-
ken i Norge. Preben Hockerup och Hvidberg i Danmark,
Eberhardt, Straback och Lemle i Tyskland fér att némna
nagra av kunderna.

Unikt kunnande

Nar det galler konkurrens ar Ake och Henrik inte s& oroliga.
Systemet &r val patenterat och man ar utan tvekan varlds-
ledande da det inte finns ndgra liknande system, férutom
Liebherr som licenstillverkar systemet for egen rakning.

“En del forsoker naturligtvis kopiera oss men vi har
lagt ner sd manga ar av utvecklingsarbete bakom systemet
sa dom som forsdker kopiera oss hamnar antingen i ett
patentintrang eller s& funkar det bristfalligt. Under alla ar
som vi utvecklat systemet och framgent har vi tvingats
satta oss in i bade hur bararna och verktygen fungerar
och ar konstruerade for att skapa optimala snabbkopp-
lingssystem. Detta ser jag som ett unikt kunnande som
kommer vara kunder till fordel. Kunskaperna for de som
tillverkar bararna respektive verktygen slutar som oftast

De tva bilderna dverst till héger visar OilQuick-fisten
med olika verktyg anslutna. Mikael Carlberg (t.v.),
maskinansvarig pa DEMCOM, ir mycket néjd med
OilQuick. “Niér man vél beslutat sig for att borja
anviinda OilQuick vill man aldrig tillbaka till ett
konventionellt system. 0ilQuick ska sitta pa varje
maskin”, tycker Mikael.
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Arbetsbilderna i reportaget ir himtade fran
DEMCONSs arbete med att riva for Stockholms nya
arena intill Globen. Samtliga maskiner pa jobbet har
OilQuick-fasten.

vid det som de tillverkar”, sager Ake.

OilQuick kommer att vara valrepresenterade pa
massan Bauma i egen monter med demonstrationer.
Dessutom kommer det att sitta OilQuick-system pa ett
20-tal maskiner i andra montrar sésom hos Caterpillar,
Volvo, Hitachi, Huddig och flera andra montrar. Kiesel
Group lanserar en ny OEM-produkt fran OilQuick kallad
OQB 180, utvecklad for Hitachi-maskiner. For Kiesels
rakning har OilQuick tillverkat snabbkopplingarna OQB
100, 125 och 180.

www.oilquick.com

Korta fakta om foretaget

QOilQuick AB, med séte i Hudiksvall, har en historia som strécker sig tilbaka
4ndatill 1952 da John Sonerud, pappa til Ake och farfar til Henrik startade
eft foretag tilsamman med sina bréder Gottner och Erk.

Foretagets affarsidé var aft fungera som en mellanhand for safjare
och képare av begagnade jordoruksmaskiner. Fran mitten til slutet av
1950-talet utvidgades produktsorimentet til att innehdlla en rad andra
produkter sésom motorsagar, kylskép och frysar och t o m TV-apparater.
Brodema sdlde &ven begagnade Ferguson-traktorer som man importerade
frén England.

1957 limnade broderna Gottner ach Erik verksamheten f0r andra
karriérer och John startade d@ Soneruds Maskin AB. Mot slutet av 50-talet
minskade efterfrégan pd jordbruksprodukter vilket innebar att John istal-
let satsade pé forsalining av Hymas gravmaskiner, produkter som man
sedermera skulle borja tilverka i egen regi. Hymas forsaliningen okade
kraftigt och mellan &ren 1974 till 1979 filverkade och sélde man hela
600 maskiner per a.

1972 saldes foretaget och John fortsatte arbeta inom bolaget
Soneruds Maskin AB igen. Under ndgra & tilverkade och sélde man flera
olika typer av maskiner och verktyg. Omkring slutetav 1978 konverterades
bolag om till ett renodlat utvecklings- och forsaliningsbolag med fokus
pa egna patenterade tilbehér for gréviastare och gravare. Tilverkningen
skedde inte langre i egenregi utan lades ut p underleverantGrer. Samtidigt
avslutades forsaljningen av Hymas-maskiner.

Den forsta produkten som bolaget skulle bdrja producera var
verktygsserien “Grab John" som var en skopa med inbyggda hydrauliska
gripklor. Produkten lanserades under varen 1980 med stor framgang som
ett verktyq for att placera ut palar med. Samma & blev Ake Sonerud VD
for foretaget, en position som han fortsatt innehar.

(Grab John blev snabbt en exportvara. Under 1980-talet gick
omkring 45 procent av produktionen pa export utanfér landets granser
i huvudsak il vastra Europa. Skoporna tilverkades under licens dven i
Japan. Fram fill idag har tusentals Grab John-skopor levererats til néjda
kunder runt om i vériden.

S4 tidigt som 1 slutet av 1980-talet upptackte foretaget behovet
av en snabbkopplingsidsning for gravare och andra typer av bérare som
fildt verktygsbyten utan att operatren behdvde 1&mna hytten. Detta var
upprinnelsen til dagens OilQuick-faste. Men pa den tiden var marknaden
inte riktigt mogen for den typen av produkt. John Sonerud avied 1994
men hans framgéngsrika innovationer, smarta Iésningar och hans anda
lever kvar i bolaget &n idag.

OilQuick AB, som holaget namnéndrades fill i samband med sitt
50-arsjublleum, har nu ett komplett soriment av patenterade snabbkop-
plingssystem for grévare, lastare, gaffeliruckar, materialhanterar m m. OEM-
avtal har slutits med ett antal kénda tilverkare av gravmaskiner. ldag har
tusentals OllQuik-system levererats til ndjda kunder Gver hela vérlden.



